
『人生とビジネスを統合』させて 
絶対君主として主導権を握り、 

理想の働き方を実現させる特別ウェビナー



今回のセミナーで手に入ること

・人生とビジネスを同時に進める考え方が分かる 

・自分らしいオリジナル商品・サービスが作れる 

・長く安定したビジネスを構築する為のコンセプトの作り方が分かる 

・自分の軸 (絶対君主) がブレずに人生のステージを駆け上がっていける



こんな人の役に立ちます

・やりがいのある仕事を常にしたい 

・コンセプト設計のやり方や考え方がよく分からない 

・時代に左右される事なく自分らしい働き方を実現させたい 

・本当に関わりたい人とだけ長続きするビジネスを構築したい



講師プロフィール
ビジネススクール『BizCamp』でマーケッターと講師を務める。 
 
起業・副業の指導や相談含めると累計500人以上に自分にあったビジネス構築に
ついてコンサルティングをし、教えた情報発信のジャンルは30種類以上。 

『自分らしい働き方』を実現するという理念で日本一の教育プラットフォームを
創る事を目指し奮闘中。 

会社員の時に、半年間ブログを書き続けてPC1台だけで脱サラして生計を立てら
れるようになったが、お金を稼ぐだけの働き方に違和感を感じ、人生に迷走。 

その後、300万円以上自己投資して『人生とビジネスを統合した働き方をする』
というコンセプトのもと、誰にも依存せずに1人で独自コンテンツを200本売っ
たり、1枚のPDFレポートからサービスを販売して1000万以上売り上げる。 

クライアントの方は『自分にあったビジネスを構築する』という軸を前提に、
ジャンル問わず月収100万超えている方が多数。フリスク



人生のコンセプトをもとに、ビジネス構築をしているメンバーの方

・音楽が好きで歌の上達方法のサービス等を提供しているボイストレーナーの方 

・中学受験を控えているお子さんを持つ親御さんに向けたコーチングを提供している方 

・メンタルを鍛える為に滝行やヒッチハイク等を行っている恋愛アドバイザーの方 

・古着が好きで、コミュニティ運営をしている古着転売講師 

・現役プロボクサーでジムを経営しているスポーツトレーナーの方 

・ダイエットサポート事業を行っているプロの整体師の方 

・子育ての発信をしているライフコーチ 

・海外ブランドが好きで、転売や不動産事業を生業としているフリーランサー 

・塾講師の経験を活かし、オンライン個別指導塾を運営している大学生



人生と仕事の重なり具合を意識

人生 仕事

一致度合い



人生のコンセプトは？

人生を進める＝ビジネスを進める人生を進める＝ビジネスを進める人生を進める＝ビジネスを進める人生を進める＝ビジネスを進める人生を進める＝ビジネスを進める人生を進める＝ビジネスを進める人生を進める＝ビジネスを進める人生を進める＝ビジネスを進める人生を進める＝ビジネスを進める



仕事を再定義する

仕事・ビジネスを 
どう定義付けるか？



使命

抽象度、位置エネルギー、熱量、幸福度

貢献

自己実現

欲望

進化レベル、才能、専門性

生活の為に、嫌々働く

好きな事を仕事にして働く

天職として働く

周りに喜んでもらう為に働く



エネルギーを与えていく

循環させていく意識循環させていく意識循環させていく意識循環させていく意識循環させていく意識循環させていく意識循環させていく意識循環させていく意識循環させていく意識循環させていく意識循環させていく意識循環させていく意識



最初の一歩目は？

０からどうやって構築していくの？０からどうやって構築していくの？０からどうやって構築していくの？０からどうやって構築していくの？０からどうやって構築していくの？



エネルギーの方向づけ

誰の悩みをどうやって解決するの？誰の悩みをどうやって解決するの？誰の悩みをどうやって解決するの？誰の悩みをどうやって解決するの？誰の悩みをどうやって解決するの？誰の悩みをどうやって解決するの？



人の方向づけ

自分の能力や経験をフルに発揮できる人は？自分の能力や経験をフルに発揮できる人は？自分の能力や経験をフルに発揮できる人は？自分の能力や経験をフルに発揮できる人は？自分の能力や経験をフルに発揮できる人は？

一番大切にしたい人は？長く付き合っていきたい人は？一番大切にしたい人は？長く付き合っていきたい人は？一番大切にしたい人は？長く付き合っていきたい人は？一番大切にしたい人は？長く付き合っていきたい人は？一番大切にしたい人は？長く付き合っていきたい人は？

絶対に届けるべきでない人は？関わりたくない人は？絶対に届けるべきでない人は？関わりたくない人は？絶対に届けるべきでない人は？関わりたくない人は？絶対に届けるべきでない人は？関わりたくない人は？絶対に届けるべきでない人は？関わりたくない人は？



情熱の方向づけ

今までエネルギー(お金・時間・労力)を注いできた事は？

どれだけ稼げるとしても、絶対にやりたくない事は？

今までエネルギー(お金・時間・労力)を注いできた事は？今までエネルギー(お金・時間・労力)を注いできた事は？今までエネルギー(お金・時間・労力)を注いできた事は？

どれだけ稼げるとしても、絶対にやりたくない事は？どれだけ稼げるとしても、絶対にやりたくない事は？どれだけ稼げるとしても、絶対にやりたくない事は？



進化レベルを上げる

10年～20年後、どんな業界や世の中になって欲しい？

どんな人が増えていったらいい世の中になりそう？

10年～20年後、どんな業界や世の中になって欲しい？10年～20年後、どんな業界や世の中になって欲しい？10年～20年後、どんな業界や世の中になって欲しい？

どんな人が増えていったらいい世の中になりそう？どんな人が増えていったらいい世の中になりそう？どんな人が増えていったらいい世の中になりそう？



未来の方向づけ

最も理想とするお客さんはどんな人？

その人にとって、最も理想だと思う未来は？

その未来に行くために、最大の障壁となっているものは？

その最大の障壁を取り除くための最良の方法は？

最も理想とするお客さんはどんな人？最も理想とするお客さんはどんな人？最も理想とするお客さんはどんな人？

その人にとって、最も理想だと思う未来は？その人にとって、最も理想だと思う未来は？その人にとって、最も理想だと思う未来は？その人にとって、最も理想だと思う未来は？その人にとって、最も理想だと思う未来は？

その未来に行くために、最大の障壁となっているものは？その未来に行くために、最大の障壁となっているものは？その未来に行くために、最大の障壁となっているものは？その未来に行くために、最大の障壁となっているものは？

その最大の障壁を取り除くための最良の方法は？その最大の障壁を取り除くための最良の方法は？その最大の障壁を取り除くための最良の方法は？その最大の障壁を取り除くための最良の方法は？



商品・コンテンツ作り

自分ができる最高のサービスを用意するとしたら？

より短時間で、簡単に、気軽に試せるものは？

自分ができる最高のサービスを用意するとしたら？自分ができる最高のサービスを用意するとしたら？自分ができる最高のサービスを用意するとしたら？

より短時間で、簡単に、気軽に試せるものは？より短時間で、簡単に、気軽に試せるものは？より短時間で、簡単に、気軽に試せるものは？



企画作り (簡易版)

ペルソナが最も辛くて苦しんでいる事は？ペルソナが最も辛くて苦しんでいる事は？ペルソナが最も辛くて苦しんでいる事は？ペルソナが最も辛くて苦しんでいる事は？

誰にも言えない潜在的な悩みは？

どんな企画やイベントだったら参加しそう？

何をしてあげたら、少しでも成長できそう？変化しそう？

誰にも言えない潜在的な悩みは？誰にも言えない潜在的な悩みは？誰にも言えない潜在的な悩みは？

何をしてあげたら、少しでも成長できそう？変化しそう？何をしてあげたら、少しでも成長できそう？変化しそう？何をしてあげたら、少しでも成長できそう？変化しそう？

どんな企画やイベントだったら参加しそう？どんな企画やイベントだったら参加しそう？どんな企画やイベントだったら参加しそう？


